
HAUPTVERSAMMLUNG 2023



KEY-FACTS

▪ Lage: Falkenstein, nordöstliches Weinviertel.

▪ Bewirtschaftete Fläche: etwas über 60 Hektar.
▪ Sortenmix: 80% Weiss, 20% Rot und Rosé.

▪ Hauptsorten: 

WEISS: Grüner Veltliner, Weißburgunder, 
Chardonnay, Riesling.

ROT: Zweigelt & Pinot Noir.

▪ ca. 50% Export.

▪ Zertifiziert NACHHALTIG und VEGAN, in Umstellung 
auf BIO (3. Jahr)



UNSERE ABSATZMÄRKTE (IM JAHR 2022)



MILESTONES
▪ 1991 Gründung des Weingutes durch Christoph Körner.
▪ 1992 bis 2006 Erweiterung der bewirtschafteten Fläche durch Zukäufe und Pacht.
▪ 2007 Errichtung des Betriebsgebäudes, Umwandlung des bisherigen 

Einzelunternehmens in eine GmbH.
▪ 2011 Umsatz erstmals über € 1.000.000,--.
▪ 2017 Crowfinancing durch ein nachrangiges Darlehen (€ 645.000,--, 245 Investoren,

5 Jahre Laufzeit).
▪ 2018/19 Ausbaustufe I (Erweiterung der Produktions- und Lagerfläche, Büro, 

Sozialbereich).
▪ 2021 Umsatz erstmals über € 2.000.000,--.
▪ 2021 Umwandlung der GmbH in eine Aktiengesellschaft.
▪ 2021 Einstieg von Michael Preyer als Miteigentümer und Vorstand, Übernahme der 

Funktion des „Winemakers“ von Christoph Körner, der ab diesem Zeitpunkt als Berater 
für das Weingut tätig ist.

▪ 2022 Kapitalerhöhung, Dürnberg wird Europas erstes (und einziges) Weingut, das mehr 
als 5.000 Weinfreunden gehört.



Unsere Mannschaft

▪ Michael Preyer
“Winemaker” – Weingärten & Keller

▪ Matthias Marchesani
Vertrieb

▪ Georg Klein
Kaufmännische Belange, Online Geschäft, …

▪ Sarah Rieder
Backoffice

▪ Martina Fischer
Investor Relations, Backoffice 

▪ Elke Wurzenberger
Buchhaltung, Zahlungsverkehr

▪ Stella Moreau
Lehrling Bürokaufmann

Weingarten & Keller
▪ Jaroslav Hofer
▪ Philipp Jauk
▪ Laszlo Bögi
▪ Roman Gregus
▪ Thomas Vyhoda
▪ Jan Hasil
▪ Lukas Hasil
▪ Miroslav Stastny
▪ Radka Kauerova
▪ Sebastian Strobl
▪ Filip Zamecnik
▪ Petr Vambersky
▪ Filip Zeman
▪ Radek Mondek



Eine (kritische) Selbstanalyse …



WAS WIR ERREICHT HABEN

▪ Unsere Weinqualität hat sich kontinuierlich verbessert.

▪ Der Bekanntheitsgrad der Marke „Dürnberg“ als Produzent 
von Top-Weinen hat sich signifikant erhöht.

▪ Mit dem 4. Stern im Falstaff Wein-Guide sind wir in der Top 
Kategorie der Weinviertler Winzer angelangt.

▪ Wir verzeichnen seit Jahren attraktive Umsatzzuwächse.

▪ Wir sind seit vielen Jahren (seit 2014) profitabel und 
wirtschaftlich solide aufgestellt.



WORAN WIR NOCH ARBEITEN MÜSSEN

▪ Wir sind noch nicht in der absoluten Top-Elite der 
österreichischen Weingüter angelangt.

▪ Wir sehen noch gutes Potential bei der Qualität der 
von uns produzierten Weine.

▪ Bei unseren Arbeitsabläufen ist noch viel Potential für 
Verbesserung.

▪ Wir können es uns noch nicht leisten, vollständig auf 
„low-margin“ Geschäft zu verzichten.

▪ Wir sind noch nicht profitabel genug, um laufende 
Ausschüttungen (Dividenden) tätigen zu können.



UNSERE (AMBITIONIERTE) VISION

▪ Dürnberg etabliert sich in der Top-Liga der Weingüter 
Österreichs.

▪ Dürnberg keltert die „Signature Weine“ des Weinviertels.
▪ Wer Weinviertel hört, denkt Falkenstein, denkt Dürnberg.
▪ Aufbau einer einzigartigen Community von Weinfreunden.
▪ Intensivierung des persönlichen Kontakts zu unseren Kunden.



UNSERE 
PHILOSOPHIE

▪ Wir wollen flächenmäßig 
nicht größer werden.

▪ Unser Fokus liegt primär auf 
der Weinqualität.

▪ In den Weingärten dominiert 
traditionelles Handwerk.

▪ Im Marketing und bei der 
Kundenbetreuung wollen wir 
Vorreiter sein.

▪ Unsere tägliche Arbeit soll 
uns und allen Mitarbeitern 
Freude machen.



DAS JAHR 2022
„Dürnberg goes Public“



KAPITALERHÖHUNG
▪ Generierung von knapp 10.000 Interessenten für 

eine Beteiligung an unserem Weingut durch 
extensive PR und Social-Media Aktivitäten.

▪ Zeichnungsfrist im Oktober / November 2022.

▪ Ausgabe von 60.000 nennwertlosen Stückaktien.

▪ Ausgabepreis Euro 100,-- / Aktie.

▪ Erfolgreiche Umsetzung, aktuell 5.211 Aktionäre.



REGIONALE HERKUNFT und ALTERSSTRUKTUR 

UNSERER AKTIONÄRE



DAS JAHR 2023
„Dürnberg ist Public“



AKTUELLE PROJEKTE



LAUFENDE PROJEKTE 2023

▪ Ausbauprojekt „Fass- und Flaschenreifungskeller“

▪ Ausbauprojekt Verkostraum

▪ Ausbau unseres Kellers in der Kellergasse

▪ „Projekt-Green“

▪ Neuer Online-Shop

▪ Kooperation mit der Angewandten, Sonderetiketten

▪ Fertigstellung & Erweiterung unseres Aktionärs-Portals
▪ Software-Entwicklung Gewerbliche und Private Kunden
▪ Entwicklung des Trade-Rooms



AUSBAUPROJEKT 
FASSKELLER



AUSBAUPROJEKT FASSKELLER
▪ Ausbau auf 3 Etagen:

▪ Erdgeschoss: Lagerfläche, Expedit.
▪ Untergeschoss: Produktionsfläche, Flaschenreifekeller.
▪ Keller: Fasskeller.
▪ Gesamtfläche: 1.550 m2.

▪ Vom Aufsichtsrat genehmigtes Budget: € 2 mio.
▪ Planung ist abgeschlossen, aktuell werden die Einreichpläne für die 

erforderliche Baugenehmigung und Unterlagen für die Ausschreibung 
erstellt.

▪ Geplanter Baubeginn: nach der heurigen Lese (November 2023).
▪ Geplante Fertigstellung: vor der Lese des kommenden Jahres (August 

2024).



ERDGESCHOSS



UNTERGESCHOSS



FASSKELLER



AUSBAUPROJEKT 
VERKOSTRAUM



AUSBAUPROJEKT 
VERKOSTRAUM

▪ Am Betriebsgrundstück aus Platzgründen nicht realisierbar.
▪ Wunsch-Location erfordert Umwidmung (Aufhebung der 
Widmung als Freihaltefläche), die sich als schwierig 
herausgestellt hat.

▪ Aktuell werden Alternativen geprüft.
▪ Geplant ist ein Architekturwettbewerb mit Einbindung der 
Aktionäre.

▪ Timing aktuell schwierig vorhersehbar.





DÜRNBERGS KELLER
IN DER HISTORISCHEN KELLERGASSE



“PROJECT-
GREEN”:
ZERO WASTE, ZERO 
ENERGY

• Unsere Weine in Holzkisten (Pfandsystem).
• Auslieferung durch einen über die eigene Photovoltaik-

Anlage „betankten“ rein elektrischen Lieferwagen.
• Rücknahme und Wiederverwertung des Leerguts.
• Leider nur in einem begrenzten geographischen Umfeld 

(Wien, Teile NÖ) möglich.
• Angedachte Kooperationen.



PROJEKT ANGEWANDTE
Klasse für Ideen in Kommunikationsdesign

https://www.klassefuerideen.at/
https://www.klassefuerideen.at/


DÜRNBERGS ONLINE-SHOP



NEUER Online-SHOP AUF SHOPIFY



WIRTSCHAFTLICHES 
ERGEBNIS 2022



WIRTSCHAFTLICHES ERGEBNIS DES 
JAHRES 2022

▪ Umsatzsteigerung von gut 14% trotz schwierigen Marktumfelds.
▪ Insbesondere die „a.o.“ Kosten der Kapitalerhöhung von ca. 
€ 320.000 haben – erwartungsgemäß – das Jahresergebnis 
erheblich belastet.

▪ Signifikante Kostensteigerungen die nur teilweise durch 
Preiserhöhungen abgefangen werden konnten.

▪ Beeinträchtigter Fokus durch den mit der Vorbereitung der 
Kapitalerhöhung anfallenden zusätzlichen Arbeitsaufwand.

▪ Jahresergebnis im erwarteten Bereich („schwarze Null“).



KOSTEN der KAPITALERHÖHUNG 2022

CONDA Crowd Financing Plattform 113.950,00 € 
YIELD PR & Social Media Agentur 37.500,00 € 
Google, Meta/Facebook etc. Werbung 80.000,00 € 
Rechtsgutachten Kanzlei Vavrovsky, Dr. Peter Tusch 5.000,00 € 
Manfred Klimek Fotos, Advisory 8.000,00 € 
Notariats- und Gerichtsgebühren 19.000,00 € 
FMA Gebühr Prospekt 4.500,00 € 
OeKB Gebühr 150,00 € 
Programmierung Aktionärs-Portal 22.000,00 € 
Videoproduktion, Sommgrapes 7.215,00 € 
Open House Veranstaltungen 20.000,00 € 

Summe 317.315,00 € 



JAHRES-ABSCHLUSS 2022



WIRTSCHAFTLICHE 
SITUATION 2023



GROSSHANDEL HANDEL GASTRONOMIE



UNSER ONLINE-SHOP



UMSATZ 2023 GESAMT





Weinwirtschaftsjahr 2022/23



PRODUKTION 2022



ERNTE und ZUKAUF 2022



WORAN WIR SONST NOCH ARBEITEN …

▪ Investitionsprogramm Weinqualität
▪ Finalisierung der Umstellung auf Bio
▪ Pilotprojekt Wetterstationen
▪ Pflanzenschutzversuche (Kupferreduktion, Hitzeschutz)
▪ Wassersparende Maßnahmen in der Produktion



INVESTITIONEN 
IN DIE 
WEINQUALITÄT



„Qualitätsschrauben“
● Bessere Sortierung und Entrappung der Beeren
● Schlagkräftiger und effizienter
● Stärkung individueller Ausbaumöglichkeiten
● Schnellere und einfachere Reinigung 
● Prozessoptimierung (Keller in Teilbereiche untergliedern)
● Pumpvorgänge minimieren
● Reifung und Batonnage temperaturgesteuert
● Flaschenreifung bei optimalen Licht- und Feuchte- Bedingungen

● Optimierung des Abfüllbereichs
○ Logistik
○ Höhenunterschiede minimieren 
○ Unterstützung des Tagesgeschäfts



Pilotprojekt Wetterstationen



VIELEN DANK FÜR IHRE AUFMERKSAMKEIT!


